Dirk Ridder vermittelt Immobilien
Der personliche Experte vor Ort

Erfahren, wie entspannt die
Vermarktung einer Immobilie
ist, wenn man den richtigen
Geschéaftspartner an seiner
Seite hat: Dirk Ridder legte
seine Grundlagen in der Im-
mobilienvermittlung 2006 bei
einem international renom-
mierten Immobilienunter-
nehmen. Diesen fundierten
Hintergrund und seine Erfah-
rungen als Diplomingenieur
Architekt gibt er gern an seine
Kundenweiter.

Professionelle
Beratung

Seine Fachkompetenz wird
technisch durch den Einsatz
professioneller =~ EDV-Soft-
ware unterstiitzt. ,Ich lege
Wert auf Transparenz, Objek-
tivitdit und Unbefangenheit.
Als Ansprechpartner vor Ort
zeigeich deshalb meinen Kun-
den wunschgemidll Kontakte
zu unabhingigen Institutio-
nen fiir Architekten, Energie-
ausweisaussteller, Gutachter
oder Kreditinstitute auf“, be-
tont Dirk Ridder, dersichnicht
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Immobilienmakler Dirk Ridder mit einem aktuel-

len Verkaufsobjekt.

nur als Dienstleister sieht,
sondern seine soziale Kompe-
tenzauchalsModerator einzu-
setzen versteht, wenn es gilt in
schwierigen Situationen Lo-
sungenzufinden.

Hilfe beim
Kauf
Personliches Engagement

uber das notwendige Maf hin-
ausund eine sorgsame und dis-

der
Immo-
bilien-
vermitt-
lung ausschlaggebend und
Leitsatz. Ein Zusammenspiel
aus Qualitdt und Begeiste-
rung, das fir alle Beteiligten
Nutzen und Zufriedenheit
schafft.

Die positive Resonanz seiner
Kunden bestatigt Dirk Ridder
darin und fithrte 2009 zur
Griindung von ,Ridder-Im-
mobilien“ GroBhansdorf. So
ist es seine Intuition, mit be-
stehenden und neu gewonne-
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nen Kunden, dieses Geschéft
erfolgreich auszubauen und
sich als kundiger Ansprech-
partner auf dem regionalen
Marktzuetablieren.

Werteinschdtzung

Die Wertschitzung des
Marktpreises einer Immobilie
ist fiir den Eigentiimer kosten-
freiund ohne Vertragsbindung
- also eine gute Gelegenheit
Dirk Ridder personlich ken-
nenzulernen.

Die gesamten folgenden Ver-
mittlungsaktivititen bleiben
fiir den Auftraggeber ebenfalls
kostenlos.

Zwanglos

»Ein unverbindliches, erstes
Gesprach ist durchaus ein Ge-
winn und Entscheidungshilfe
fiir die Wahl des Maklers®,
formuliert Dirk Ridder.
Nahere Informationen und
einen Einblick erhalten Inter-
essierte unter Telefon 04102 /
666244 oder
www.immobilien-ridder.de.



